




PETROBRAS – EMPRESA ÂNCORA 



Atuar de forma segura e rentável, com responsabilidade social e ambiental, 
nos mercados nacional e internacional, fornecendo produtos e serviços 
adequados às necessidades dos clientes e contribuindo para o 
desenvolvimento do Brasil e dos países onde atua. 

Missão da Petrobras 



Atuação Internacional Presença Internacional 



A Bacia de Campos  e o Pré-Sal Pré-Sal 
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Competitividade 
da Indústria 

Ações de Suporte Ações de Fomento 

Tributação Financiamento Infra-
estrutura 

Física 

Pessoas Tecnologia 

Poder de 
Compra 

• Associação com  
  Empresas Nacionais 

• Implantação de 
Fábricas no Brasil 

Indústria 

Operadoras P&G 

Governo 

SUPRIMENTO 

Demandas de B&S 
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Operadoras 
de P&G 

Agentes Combinados (Prominp) 

(Cadeia de Suprimento) 

Ações de 
Sustentabilidade 
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Conheça a Bacia de Campos 

Extensão - Do Estado do Espírito Santo (próximo a Vitória) até Arraial do Cabo, no litoral norte do Rio de Janeiro. (Cerca de 100 mil km²)  

Bacia de Campos 



Produção da Bacia de Campos 

Histórico e Previsão 
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Sistema de produção 



A infraestrutura logística do E&P é composta por: portos, aeroportos, centros 
de armazenagem e distribuição, hubs de diesel, plantas de granéis/fluidos, 
estação de tratamento de água e bases de apoio para lançamento de linhas. 
Envolve fluxos nos modais terrestre, marítimo e aéreo. 

Logística 
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Bacia de Campos em números 

Campos em Fase de Produção  
Petrobras.......................52   (39 em operação e 13 em desenvolvimento) 

Em parceria...................14  (7 em produção – 1 Petrobras e 6 operados por terceiros; e 

                   7 em desenvolvimento – 4 Petrobras e 3 operado por terceiros)  

Sistemas de Produção e Apoio 
14 Plataformas fixas 

40 Sistemas flutuantes 

15 Sondas semi-submersíveis 

04 UMS 

Poços em operação - 746 
564 Produtores de óleo/gás 

182 Injetores de água 

Dados: Abril de 2011 

Transporte Aéreo 
42 helicópteros 

50 mil passageiros/mês 

Equipamentos submarinos   

757 Árvores de natal molhadas 

70 Manifoldes 

8.000 Km de tubulações flexíveis 



DISTRIBUIÇÃO DOS FORNECEDORES 

Fonte: Estudo IPEA ï Poder de Compra da PETROBRAS 

Brasil 



CASE: APL PGE Bacia de Campos 



CONTEXTO 

PETROBRAS e o SEBRAE assinaram em out/2004 convênio 

com objetivo de fomentar a implementação de Projetos 

Estruturantes nos diversos estados da federação 

Ênfase do convênio: 

VCapacitação de fornecedores 

VRemoção de obstáculos e aproveitamento de 

oportunidades 

V Inserção competitiva e sustentável de micro e 

pequenas empresas na cadeia produtiva do petróleo, 

gás e energia 



Em 2005, a PETROBRAS e o SEBRAE/RJ formalizaram um 

convênio específico - como parte integrante do convênio 

nacional ï para implementar atividades em micro e 

pequenas empresas localizadas na Bacia de Campos 

CONTEXTO 



LINHA DO TEMPO 

1997 

2003 

2004 

2005 2007 2009 

2010 

2011 

Programa de Capacitação de Fornecedores 

Fundação de Rede  Petro-BC 1º Convênio Petrobras Sebrae 2º Convênio Petrobras Sebrae 

Fonte: Sebrae 

Assinatura Convênio  

Bacia de Campos 



OBJETIVO GERAL DO PROJETO 

Promover a inserção competitiva e sustentável 

de micro e pequenas empresas locais 

na cadeia produtiva de petróleo, gás e energia, 

visando contribuir com a adequação da base de 

fornecedores 

e estimulando processos locais de desenvolvimento 



FOCOS ESTRATÉGICOS 

VINTELIGÊNCIA COMPETITIVA 

VCULTURA DA COOPERAÇÃO 

VDESENVOLVIMENTO DE 

FORNECEDORES 

VINOVAÇÃO 

VACESSO A MERCADO 



VISÃO DINÂMICA DO CONVÊNIO 

Programa 

Qualidade 

Rio - BC 



LANÇAMENTO PARA AS EMPRESAS 

Seminário com a participação de: 

Á 72 empresas 

Á 24 instituições  



       DIAGNÓSTICO DE DEMANDA 



REDE DE COOPERAÇÃO 



O QUE É REDE PETRO BC?  

Á É a ação que visa consolidar a governança do arranjo produtivo, 

através da participação de instituições e empresas, que se reúnem 

com o objetivo de estimular intercâmbios comerciais e 

tecnológicos intra e inter redes. 

 

 

 

Á Conta atualmente com 76 empresas e mais de 10 instituições associadas. 

   



ARTICULAÇÃO DE STAKEHOLDERS 

Á Mobilização de Empresas Âncoras: entrada de quatro grandes 

empresas na Rede Petro BC: 

× Odebretch Óleo e Gás 

× UTC 

× Schulz 

× National Oilwell Varco 

 



 

 

    REDE PETRO BC - GOVERNANÇA 

Empresas Associadas 



REDE PETRO BC - REALIZAÇÕES 

12 Palestras sobre temas de relevância, tais como: 

Á Política de Compras na Bacia de Campos - PETROBRAS 

Á Competitividade da Cadeia Produtiva de O&G Offshore no Brasil – ONIP 

Á Programa de Avaliação da Conformidade – INMETRO 

Á Resultados do APL de Petróleo, Gás e Energia na Bacia de Campos – SEBRAE 



REDE PETRO BC - REALIZAÇÕES 

V  Participação com estandes nas Feiras: 

 Protection Offshore 2010 Rio Oil & Gas 2010 

Fonte: Sebrae 

201 

487 

ATENDIMENTOS 



ACESSO A SERVIÇOS FINANCEIROS 

Á Diagnóstico do cenário de crédito na região da Bacia de Campos 

envolvendo Banco do Brasil, CAIXA e Bradesco, para criação de linhas 

específicas para o APL. 

Á Resultados:  

1)Assinatura de convênio entre a Caixa e a Rede Petro-BC para criação de 

linha de crédito para o APL; 

2)Apresentação e divulgação do Programa PROGREDIR;  

3)Ampliação do prazo de carência da linha de crédito do APL do BB; 

4)Atendimento diferenciado às empresas do APL: Caixa, BB e Bradesco  

Fonte: Sebrae 



ACESSO A SERVIÇOS FINANCEIROS 

Á  Realização de Oficina de Crédito com o BB e CAIXA. 

 

 

 

 

 

ÁEncontros entre empresa – banco (BB, CAIXA e BRADESCO) – Sebrae, 

que resultaram na liberação de R$ 12.285.710,00 em créditos para 

empresas do projeto. 

Fonte: Sebrae 



DESENVOLVIMENTO DE 

FORNECEDORES 



DIAGNÓSTICO DO FORNECEDOR 

CAPACITAÇÃO 

DESENVOLVIMENTO 
TECNOLÓGICO 

MERCADO 
Nacional 

Internacional 

DIAGNÓSTICO 
EMPRESARIAL 

PLANO DE 
DESENVOLVIMENTO 

EMPRESARIAL 
(P.D.E.) 

Pesquisa em um grupo de 59 empresas para orientação e  

estruturação das ações do projeto.  



CAPACITAÇÃO DE FORNECEDORES 
 

Á Cursos (28 turmas + 690h de instrutoria) 

Á Qualidade 

Á Segurança, Meio Ambiente e Saúde 

Á Normas ISO 

Á Liderança/Estratégia 

Á Finanças 

Á Gestão de Pessoas 

Á Comercial 
 

Á Consultorias (+ 670h): 

Á Gestão e Certificação 

 

Fonte: Sebrae 

278 

967 

ATENDIMENTOS 



Á Realização de 3 clínicas tecnológicas 

Á Qualidade e Produtividade na Soldagem 

Á Planejamento e Controle da Produção 

Á Proteção Intectual / Patentes 
 

  

Á Parceria com a UFF para orientação nos  

  Editais da FINEP e FAPERJ.  
 

 

Á Participação no II Ciclo de Inovação e  

  Desenvolvimento Regional 
 

DESENVOLVIMENTO TECNOLÓGICO 
E INOVAÇÃO 

Fonte: Sebrae 



PROMOÇÃO COMERCIAL 



CATÁLOGO DO FORNECEDOR 

Á Elaboração do catálogo eletrônico da Rede Petro BC 

Patrocínio Petrobras 



PROMOÇÃO COMERCIAL 

Á Realização Encontros de Desenvolvimento de Fornecedores com Itens 

Críticos da Petrobras. 
 

  

 

2007 2008 2009 2010 TOTAL 

Total de Itens Trabalhados 42 101 38 32 213 

Empresas Participantes 91 37 187 120 435 

Potenciais Fornecedores 66 27 129 42 264 

Empresas Cadastradas 40 12 17 10 79 

 

 

Ç 33 empresas foram vencedoras de 42 licitações 
 



PROMOÇÃO COMERCIAL 

Á Rodada de Negócios na Protection OffShore 

Å 76 empresas ofertantes 

Å 137 reuniões 

Å R$ 34,3 milhões em expectativa de negócios (valores estimados 

informados pela empresas âncoras participantes: (UTC, Global 

Industries, Wellstream, Transocean e Lupatech) 

 

Fonte: Sebrae 



Á Missões empresariais para as feiras Rio Oil & Gas 2010, Metal Mecânica 

Sul Fluminense e OTC – 35 empresas 
 

Á Estande da Rede Petro BC – 70 empresas beneficiadas 

 

 

  

 

 

  

 

 

PARTICIPAÇÃO EM FEIRAS 

Fonte: Sebrae 

551 

689 

ATENDIMENTOS 



APOIO AO CADASTRAMENTO 

Á Escritório de apoio ao cadastramento  

 

 

 

 

 

 

 

  

Á Atendimento para orientação nos cadastros Petrobras e ONIP 

 

Á Resultado: 66% das empresas do projeto possuem ao menos um 

dos cadastros 

Fonte: Sebrae 

CADASTRO 

CORPORATIVO 

(CRCC) 
 

REGISTRO 

LOCAL 

 

ATRIBUTOS  

TÉCNICOS 

ATRIBUTOS  

LEGAIS  

ATRIBUTOS  

ECONÔMICOS 
ATRIBUTOS SMS 

ATRIBUTOS  

GERENCIAIS /  

RESPONSABILIDADE  

SOCIAL  

ATRIBUTO  

LEGAL  

ATRIBUTOS  

TÉCNICOS 



              PROJETO EM NÚMEROS 

Com a implementação de todas essas ações, o 

projeto, ao longo de 2010/2011 contou com: 

 

Á Empresas atendidas            

 

Á Atendimentos realizados                

886 

2.884 

Fonte: Sebrae 



 INDICADORES DO PROJETO 2008 2010 % 

  VENDAS BRUTA  (em  milhões de Reais) 215,35 328,07 

  VENDAS BRUTA  (em  milhões de US$) 117,43 186,02 * 

Fonte: Pesquisa Sebrae em 53 empresas do projeto na Bacia de Campos 

 

 * Banco Central Brasileiro - média do dólar comercial 2008 e 2010 
 

              RESULTADOS 

CRESCIMENTO DE 

12,9% 

CRESCIMENTO DE 

69,6% 



 VOLUME DE NEGÓCIOS EM MACAÉ 2008 2010 % 

  MACAÉ / SERVIÇOS (em  bilhões de Reais)       2,22       3,36  51,35% 

  MACAÉ  / BENS (em  bilhões de Reais)          0,55        1,37  149,09% 

  TOTAL (em  bilhões de Reais)       2,77        4,73  70,75% 

  REPRESENTATIVIDADE 12,74% 19,64%   

Fonte: Banco Central Brasileiro - média do dólar comercial 2008 e 2010 

              RESULTADOS 



              RESULTADOS 



Muito Obrigado ! 


